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DOBRO DOSLI NA PROMO BUDI UZOR 2015.

Inovacije €ine nas Zivot ugodnijim, jednostavnijim, ljepsim, jeftinijim i joS puno toga. One
mogu imati i izuzetno snazan gospodarski ucinak ne samo na pojedinca, vec i na regiju,
drZzavu, a Cesto su i globalnog znacaja. No, put od ideje do potpuno komercijalne inovacije
nije jednostavan, ni brz, ni jeftin. Kako bi taj razvoj od ideje, preko inovacije, do
komercijalizacije olaksali, ubrzali i ucinili pozitivnim iskustvom, pokrenuli smo prije 11
godina Budi uzor - medunarodnu izloZzbu inovacija i natjecanje u pisanju studentskih
poslovnih planova. Ona inovatorima nudi, u pravilu prvu, nepristranu, interdisciplinarnu i
visekriterijsku procjenu njihove ideje ili inovacije. Studenti se educiraju u pisanju poslovnih
planova i razvijaju svoj, u najve¢em broju slucajeva, prvi poslovni plan. Radi evidentnog
sinergijskog potencijala i dodatne ucinkovitosti u koristenju resursa, od 2010. godine
zajednicki odrzavamo izlozbu Budi uzor®/Inova®.

Grad Karlovac je ove godine domacdin izlozbe po prvi puta. TERA Tehnopolis d.o.o0. i Hrvatska
udruga inovatora poduzetnika s velikim zadovoljstvom pomazu Savezu inovatora Karlovacke
Zupanije u organizaciji izloZbe. U programu izlozbe je mnostvo novih sadrzaja, prvenstveno
onih koji inovatore i inovativne poduzetnike podupiru u prosirivanju poslovanja na trzistu
EU.

,Studenti za uspjeh” je moto ovogodiSnjeg natjecanja u pisanju studentskih poslovnih
planova. On na najkraéi mogudi nacin $alje izuzetno vaznu poruku: ne morate dugo cekati na
prvo zaposljavanje, zaposlite se sami. PoveZite se s onima koji ve¢ imaju klju¢ne
kompetencije i resurse potrebite za uspjeh Vaseg projekta.

prof.dr.sc. lvan Stefani¢

direktor Tera Tehnopolis d.o.o.
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TERA TEHNOPOLIS

TERA Tehnopolis d.o.o. je specijalizirano trgovacko

drustvo za promicanje novih tehnologija, inovacija i }/
poduzetnistva. Od 2010. godine djeluje kao TEHCRO .
Centar koji pruza usluge poslovnog savjetovanja i f tehnop0||5

edukacije, zastupanje u podrudju  zastite
intelektualnog vlasnistva, izradu prototipova i modela tehnologijom 3D Stampanja i davanja
u zakup poslovnog prostora u poslovnom inkubatoru TERA za realizaciju projekata
temeljenih na znanju i tehnologiji. Pored toga, TERA organizira i koordinira znanstveno-
istrazivacke i razvojne projekte za potrebe industrije u suradnji s clanicama Sveucilista Josipa
Jurja Strossmayera u Osijeku i drugim relevantnim institucijama.

TERA Tehnopolis je od 2008. godine ¢lanica Europske poduzetnicke mreze — EEN, putem koje
poduzetnicima i znanstvenicima pruza moguénost komercijalizacije projekata i plasiranje
proizvoda na trziste EU. TERA je uklju¢ena u sedmi ciklus programa ERASMUS ZA MLADE
PODUZETNIKE kroz konzorcij YOU ENTER EUROPE 2 koji vodi Provincia de Pesaro e Urbino iz
Italije. Program pruza priliku mladim i ambicioznim poduzetnicima da uce od iskusnih
poduzetnika koji upravljaju manjim tvrtkama u drugim zemljama sudionicama. Tijekom
2015. godine, TERA je prosla evaluaciju HAMAG-BICRO i postala regionalni ured za transfer
tehnologije koji pomaZe visokoskolskim i istraZivackim institucijama u komercijalizaciji
rezultata istrazivanja.

U cilju pruzanja potpore i unaprjedenja inovativnog poduzetniStva te poticanja
poduzetnickih aktivnosti kod mlade populacije, TERA svake godine organizira Medunarodnu
izloZzbu inovacija, prototipova i studentskih poslovnih planova BUDI UZOR® koja se realizira
kroz potporu projekta PROMO BUDI UZOR. Svrha izlozbe je identificirati perspektivne
poduzetnicke projekte koji ¢e uz strué¢nu pomo¢ TERE biti usmjereni prema daljnjem razvoju
i komerecijalizaciji.
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PROMO BUDI UZOR

PROMO BUDI UZOR je natjecanje za najbolji studentski
poslovni plan. Projekt se odrZzava na nacionalnoj razini,
y no najveéi dio sudionika dolazi iz tri Zupanije:

ﬂ’ tehﬂOpO|l5 Karlovacke, Osjecko-baranjske i Vukovarsko-srijemske s

ciliem promocije poduzetnistva i obrta.

Poduzetnistvo je jedno od osam klju¢nih kompetencija Vijeca

Europe te ga je kao takvo potrebno ukljuciti u nacionalni I]I.Iu mo
kurikulum i sve razine obrazovanja te omoguciti poduzetnicko

ucenje izvan formalnog obrazovanja. Stoga, u Sirem smislu, I.I.

Projekt promovira poduzetni¢ku kulturu u drudtvu i zurl
cjeloZzivotno ucenje u funkciji razvijanja poduzetnickih

sklonosti, vjestina i sposobnosti te usvajanja osnovnih ekonomskih koncepata. U uZzem
smislu, Projekt promovira poduzetnistvo u funkciji pokretanja poslovnih subjekata i njihovog
upravljanja. Kroz svoje aktivnosti, naslanja se se na nacela razvoja poduzetnistva koja su u
svojim Preporukama propisali EU parlament i EU vijece. U skladu sa Strategijom za razvoj
poduzetnistva u RH 2013-2020, promocija poduzetnistva obuhvaca pruZanje potpore
osnivanju novih poduzeca i jaanje institucija koje pruzaju podrsku poduzetnicima. Dodatno,
Projekt podrzava i Strategiju u¢enja za poduzetnistvo 2010-2014.

Svim sudionicima pruZaju se potrebne informacije vezane uz pisanje poslovnih planova.
Takoder, omoguéeno im je koriStenje web aplikacije “Alat za izradu poslovnog plana” koja je
uskladena s kriterijima natjecanja. Kako bi napisali svoj poslovni plan, studenti istrazuju o
tehnologiji proizvodnje svog proizvoda ili usluge, razraduju marketing i strategiju zastite
intelektualnog vlasnistva te pripremaju financijske proracune. Najuspjesniji osvajaju vrijedne
nagrade te imaju priliku svoj projekt provesti u djelo u okviru projekta Studentski
poduzetnicki inkubator - StudOS, koji im omogucava inkubaciju u trajanju od 6 mjeseci bez
naknade. Na taj nacin samostalno kre¢u u poduzetnicke vode i konkuriraju na trzistu.
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EUROPSKA PODUZETNICKA MREZA - EEN

Vecina hrvatskih tvrtki iz malog i srednjeg poduzetniStva svoje

. je trziste pronasla na podrudju Republike Hrvatske. No,

entel‘pl‘lse obzirom na trenutne okolnosti i situaciju, upravo bi intenzivniji

europe fokus na strano trziste poduzetnicima mogao biti rjeSenje za

prevladavanje otezanih uvjeta poslovanja. TERA Tehnopolis, uz

network pomo¢ Europske poduzetnicke mreze, 600 partnerskih

institucija ukljucenih u Mrezu te 92 konzorcija i 54 zemalja,

moZe pruziti potporu u povezivanju poduzetnika sa stranim
partnerima.

Business Support on Your Doorstep

Europska poduzetnicka mreza (eng. Enterprise

Europe Network - EEN) je nastala kao inicijativa

Europske komisije za pruZanje potpore malim i Xk

srednjim poduzetnicima u stvaranju preduvjeta za A

Sirenje poslovanja na europskom trzistu, plasiranje *****

vlastitog proizvoda/usluge ili transfer tehnologije iz r—

inozemstva te je za poduzetnike dostupna bez komisija

naknade. Oblik suradnje sa stranim partnerima je _—

mogu¢ u oba smjera: plasiranje proizvoda/usluga

na strana trzista i identificiranje proizvoda/usluga za uvoz. Neke od usluga koje se mogu
koristiti u okviru Mreze EEN su: informacije o ponudi i potraznji proizvoda/usluga na
tuzemnom trZiStu i trZiStu EU, povezivanje s mrezom konzultanata i istrazivaca iz razli¢itih
podrucja znanosti, identificiranje partnera zainteresiranih za transfer tehnologije, pravnu i
savjetodavnu potporu u pregovarackim aktivnostima, usluge zastite industrijskog vlasnistva
i interesa poduzetnika u procesu transfera tehnologije, potporu u pripremi prijave projekata
za financiranje iz fondova EU i sl.

Kako bi EEN potpora poduzetnicima bila u suglasju s poslovanjem na zajednickom
europskom trzistu, ukazala se potreba za dodatnim razvojem poslova vezanih uz zastitu
intelektualnog vlasnistva. Radi dodatnog poboljSanja usluga, EEN IPR Helpsdesk
Ambassadors program klijentima omogucuje kvalitetno i pouzdano savjetovanje i edukaciju
u podrucju zastite intelektualnog vlasnistva na materinjem jeziku.

Unutar MreZe postoji i 15 sektorskih grupa ¢ijim je ukljuivanjem omogucena potpunija
potpora poduzetnicima. TERA Tehnopolis je uklju¢ena u rad EEN sektorskih grupa Agrofood
i Environment u sklopu kojih se potpora poduzetnicima dodatno osigurava iz ova dva
izuzetno vazna sektora za gospodarstvo Isto¢ne Hrvatske. U sklopu sektorskih grupa, Mreza
svojim poduzetnicima omogucéuje i sudjelovanje na B2B poslovnim susretima (eng.
Brokerage events). Glavna znacajka susreta je izrada profila svih sudionika koji su dostupni
svim sudionicima te na temelju kojih se unaprijed zakazuju sastanci s ciljanim poslovnim
partnerima.

uvoD
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Kao jedna od novijih TERA usluga u okviru Europske poduzetnicke mreze, izdvaja se usluga
Key Account Manager. Rijec je o sedmodnevnim paketima usluga kroz koji tvrtke osiguravaju
konzultante za specijalizirana podrucja interesa. Usluga je namijenjena inovativnim tvrtkama
i tvrtkama s izvoznim potencijalom, a kako bi osigurale ovakvu vrstu usluge, tvrtke trebaju
prijaviti svoje projekte u okviru programa Obzor2020 (Horizon2020) i osigurati potporu.

Hrvatski regionalni EEN partneri, osim TERA Tehnopolis, su: Hrvatska agencija za malo
gospodarstvo, inovacije i investicije — HAMAG-BICRO, Tehnoloski park Varazdin - TPV,
Znanstveno-tehnologijski park Sveucilista u Rijeci — StepRi, Ured za transfer tehnologije
Sveucilista u Splitu — UTT Split, dok je glavni koordinator MreZe Hrvatska gospodarska
komora.

e
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ERASMUS ZA MLADE PODUZETNIKE

Erasmus za mlade poduzetnike medunarodni je

Erasmus za mlade program razmjene koji pruza priliku novim i

ambicioznim poduzetnicima da uce od iskusnih

poduzetnika koji upravljaju malim i srednjim tvrtkama

u drugim zemljama sudionicama. Iskustva se razmjenjuju tijekom boravka kod iskusnog

poduzetnika koji novom poduzetniku pomazZe steci potrebne vjestine za vodenje manje

tvrtke. Domacdinu se pruZaju novi pogledi na njegovu/njezinu tvrtku, kao i prilika za suradnju
s inozemnim partnerima i u¢enje o njihovim trzistima.

Ciljna skupina projekta su novi poduzetnici (s manje od 3 godine samostalnog rada ili osobe
koje Zele osnovati svoju tvrtku/obrt) te iskusni poduzetnici koji se ukljucuju u svojstvu
mentora (s vise od 3 godine samostalnog rada). lako ime programa kaZe za mlade
poduzetnike, dobna granica ne postoji.

TERA Tehnopolis je ukljuéena u sedmi ciklus programa

ERASMUS ZA MLADE PODUZETNIKE kroz projekt YOU ENTER :“";
EUROPE 2 koji vodi Provincia de Pesaro e Urbino iz Italije. Od Haun”
pocetka programa 2009. godine je realizirano 2747 razmjena, i‘;;ﬁgfj‘:

326 je u tijeku, a 144 u pripremi. Vecina mladih poduzetnika —

(81%) je tijekom razmjena identificirala nove poslovne mogucnosti, a polovina je pronasla
poslovnog partnera. Njih 60% je tijekom razmjene dobilo novu ideje koje su kasnije ugradene
u nove proizvode i usluge. Vise od polovine mentora je u svojim tvrtkama povecalo prihode.

Program Erasmus nije jo$ jedna studentska praksa. To nije program razmjene orijentiran
samo na usavrSavanje, veé¢ program usavr$avanja orijentiran na postizanje rezultata,
odnosno pokretanje poslovanja nakon zavrSetka. Program razmjene prosje¢no traje 3,5
mjeseca, a bitno je istaknuti da poslodavac mentor nema nikakvih dodatnih troskova jer novi
poduzetnik prima financijsku potporu Programa.

Prijave za sudjelovanje su mogucée nakon odabira lokalne kontakt tocke TERA
(www.erasmus-entrepreneurs.eu), slijedi prijavljivanje koje se sastoji od 4 dijela: prijavnog
obrasca, motivacijskog pisma, Zivotopisa i poslovnog plana. Nakon procjene i odabira
kandidata slijedi pretrazivanje i odabir mentora. U posljednjoj fazi se razmjena odobrava na
razini konzorcija i programa.

Partneri u konzorciju su CONFEDERACION DE ASOCIACIONES EMPRESARIALES DE BURGOS iz Spanjolske, MEDNARODNA FAKULTETA ZA

DRUZBENE IN POSLOVNE STUDIJE ZAVOD iz Slovenije, Grad Sirakuza, Italija, Gospodarska komora iz Crne Gore i Dubrovacka razvojna
agencija i TERA Tehnopolis iz Hrvatske.

uvoD
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STUDOS - PROJEKT STUDENTSKOG PODUZETNICKOG INKUBATORA

Osnovni cilj projekta StudOS je uvesti studente i

neposredno diplomirane u svijet poduzetnistva, ¢
poticati mlade ljude na poduzetnicke pothvate, '
informirati ih o moguénostima, a kroz mentorske

usluge i edukaciju, pomagati u kriticnim
segmentima.

Projekt ima dvije bitne komponente. Jedna je unaprjedenje infrastrukture i uredenje boljeg
i u€inkovitijeg prostora TERA inkubatora, dok je druga ponuda specijalistickog treninga u
pisanju poslovnog plana. Na pocetku projekta planirano je 50 treninga za studente, a zbog
velikog odaziva i interesa studenata isporuceno je dvostruko vise: godisnje se isporucuje vise
nego dvostruki broj treninga.

Projektom StudOS se osobito poti¢e samozaposljavanje. Poslovno planiranje i mentoriranje
omogucava uklanjanje ili kompenzaciju vecine rizika ukljucenih u realizaciju projekta.
Mnostvo studentskih poduzetnickih ideja zbog nedostatka potpore nemaju priliku zazivjeti
Sto se projektom Zeli promijeniti. Najuspjesniji sudionici projekta u pravilu su sudionici ranijih
natjecanja u pisanju poslovnih planova Budi uzor®.

Uz Ministarstvo poduzetnistva i obrta i HAMAG INVEST, StudOS su podrzali i Sveudiliste
Josipa Jurja Strossmayera u Osijeku, Grad Osijek te Osjecko-baranjska Zupanija.

1 Ministarstvo poduzetnistva i obrta

%
NPO 7 tehnopolis
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HRVATSKA UDRUGA INOVATORA - PODUZETNIKA

Hrvatska udruga inovatora - poduzetnika (HUIP) je osnovana 1 | —
1.4.2006. godine te do danas broji oko 350 ¢lanova. HUIP _r_] JJ )
nudi svojim ¢lanovima moguénost napretka i razvitka svojih

. . . , " . HRVATSKA UDRUGA
inovacija te im omogucava prezentaciju na web stranicama. INOVATORA - PODUZETNIKA

Misija Hrvatske udruge inovatora-poduzetnika je koriStenje tehnickog, gospodarskog i
drugog potencijala inovacija u interesu probitka inovatora i Udruge, jacanja konkurentnosti
i sveukupnog razvitka hrvatskog gospodarstva usmjeravanjem kreativnog rada kao osnovice
razvitka i stvaranje uvjeta komercijalizacije inovacija.

Aktivnosti Udruge u komercijalizaciji inovacija:

e  pripremanje i provodenje medunarodne izlozbe BUDI UZOR®,

e pruzanje tehnicko, tehnoloske i informacijske potpore srednjim Skolama te
studentima Sveucilista Josipa Jurja Strossmayera u Osijeku,

e identifikacija najznacajnijih sajmova i organiziranje sudjelovanja istaknutih
inovatora,

e identifikacija inovacija radi njihovog daljnjeg predstavljanja na domadim i
inozemnim sajmovima,

e komercijalizacija projekata,

e osnivanje baze podataka potencijalnih investitora,

e  ostvarivanje suradnje sa drugim Udrugama.

Aktivnosti rada Udruge s inovatorima:

e ustrojavanje i organiziranje savjetovaliSta za pitanja zaStite intelektualnog
vlasnistva za ¢lanove Udruge,

e  poticanje, promicanje i organiziranje inventivhog stvaralastva i inovacijskog
sustava,

e  poticanje, promicanje i organiziranje kreativnog i inventivnog stvaralastva mladih,

e  osposobljavanje i obrazovanje inovatora,

e  briga o nadarenim i istaknutim stvarateljima u svojoj djelatnosti.

uvoD
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HRVATSKA UDRUGA POSLODAVACA

Hrvatska udruga poslodavaca (HUP) osnovana je

1993. godine kao dobrovoljna, neprofitna i neovisna HRVATSKA
udruga poslodavaca sukladno Zakonu o radu, koja &titi UDRUGA
i promice prava i interese svojih ¢lanova. Utemeljena POSLODAVACA

na principu dobrovoljnog clanstva te na nacelima

demokratskog zastupanja i demokratskog ocitovanja volje njezinih ¢lanova, HUP promice
poduzetnicki duh i poduzetnicka prava i slobode. Neka do temeljnih nacela djelovanja HUP-
a su: privatnim sektorom generiran dinamican, odrZiv rast hrvatskog gospodarstva; efikasan
i za gospodarstvo poticajan porezni sustav; vladavina prava i ucinkovitost pravne drzave;
efikasna i javna uprava i javni sektor.

Kao jedan od socijalnih partnera, HUP djeluje u mnogim tripartitnim tijelima na nacionalnom
i lokalnom nivou (npr. Gospodarsko-socijalno vijece), odnosno kao reprezentativna udruga
viSe razine zauzima sva mjesta predvidena za poslodavce u tripartithom dijalogu. Svojim
¢lanicama, HUP pruZa razli¢iti broj usluga, od kojih isticemo kompletnu stru¢nu podrsku u
podrucju radnog zakonodavstva (izrada ugovora o radu, odluka o otkazu, raznih pravilnika i
sl.), kao i pomo¢ u kolektivnim pregovorima i zastupanje na sudu u radnim sporovima, a sto
je osobito korisno malim i srednjim poduzetnicima. Takoder, za potrebe svojih ¢lanica, HUP
provodi program edukacije (PUMA program) te na trzistu poslovne edukacije drzi ulogu
lidera u regiji. Seminari u sklopu PUMA programa — HUP Regionalnog ureda Osijek se
provode u Osijeku, Slavonskom Brodu i Vukovaru, a isti su prepoznati od lokalne i regionalne
samouprave te Sire javnosti. HUP suraduje s mnogim domadéim i medunarodnim
institucijama i organizacijama, a osobito s partnerskim organizacijama te slijedom toga
isticemo izvrsnu suradnju s inkubatorom TERA Tehnopolis.

HUP danas predstavlja snazan i neovisan glas poslodavaca i poduzetnika s ukupno vise od
6.000 ¢lanova koji zaposljavaju vise od 500.000 radnika, djelujuci preko 30 granskih udruga,
te pruzajuci svojim ¢lanovima potrebnu stru¢nu podrsku i pomoé putem sredisnjeg ureda u
Zagrebu i regionalnih ureda u Osijeku, Rijeci, Vatrazdinu i Splitu. Od 2012. godine HUP je
sjediste  UN inicijative Global Compact Hrvatska, promicuci tako princip drustveno
odgovornog poslovanja medu svojim ¢lanovima. Poslodavci i poduzetnici ¢lanstvom u HUP-
u dobivaju snazan oslonac i struc¢nost u rjeSavanju problema s kojima se susrec¢u u svom
poslovanju, a HUP svakom novom ¢lanicom dodatnu snagu i jac¢inu argumenata.
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HAMAG-BICRO

Hrvatska agencija za malo gospodarstvo, inovacije i

investicije (HAMAG-BICRO) osnovana je s ciljem ,’

potpore razvoju malih i srednjih poduzeda, HAMAG B IC RO
unaprjedenja inovacijskog procesa i poticanja

ulaganja.

Tijekom 20 godina postojanja, HAMAG-BICRO se ustrajno zalaZe za rast i razvoj malog i
srednjeg poduzetniStva i obrtniStva u Republici Hrvatskoj olakSavajuéi pristup financiranju.
Glavni cilj agencije ogleda se u strateskom kreiranju jedinstvenog sustava koji ce
poduzetnicima pruziti podrsku kroz sve razvojne faze poslovanja — od istrazivanja i razvoja
ideje pa sve do komercijalizacije i plasmana na trziste.

Djelatnost Agencije obuhvaca poticanje osnivanja i razvoja subjekata malog gospodarstva,
financiranje poslovanja i razvoja subjekata malog gospodarstva kreditiranjem i izdavanjem
jamstva za odobrene kredite od strane kreditora, kao i poticanje ulaganja u malo
gospodarstvo. Agencija takoder pruza financijsku potporu inovativnim i tehnoloski
usmjerenim poduzecima u Hrvatskoj kroz povecanje komercijalizacije znanja i svijesti o
vrijednosti inovacija, podupiranje prijenosa znanja i tehnoloskih rjesenja iz znanstvenog
sektora u gospodarstvo, promicanje uspostave i razvoja tehnologijske infrastrukture te
sudjelovanja u stvaranju i razvoju industrije rizicnog kapitala. Podupiranjem rasta i razvoja
malog i srednjeg poduzetnistva i obrtnistva nastoji se pokrenuti gospodarski rast Hrvatske za
jacanje hrvatske globalne konkurentnosti. Djelatnosti Agencije u nadleznosti su Ministarstva
poduzetnistva i obrta.

Vise informacija: www.hamagbicro.hr

uvoD
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STANARI TERA INKUBATORA

Rb. Tvrtka Kontakt Djelatnost
AERISIT d.o.0. Marko Milosevi¢ Pruzanje usluga satelitskog povezivanja TV
1 Tel.: 098 897 275 ku¢ama i proizvodnja TV programa. Pruzanje
E-mail: info@aeris-it.hr savjeta o racunalnoj opremi, odrzavanje i
www.aeris-it.hr popravak uredskih i knjigovodstvenih
strojeva te racunalnih sustava i ostale
djelatnosti povezane s racunalima.
ALIQUANTUM IDEA | Aleksandar Blaskovi¢ Racunovodstvene, knjigovodstvene i
2. d.o.o. Tel.: 091 2059 406 revizijske djelatnosti, porezno savjetovanje.
E-mail: blaz@aliquantumidea.hr
www.aliquantumidea.hr
ALLESTA d.o.o. Andelka Golubovi¢ Nauticki rijecni turizam, razvoj sustava za
3. Tel.: 091 2010 247 poboljsanje sigurnosti plovidbe na rijekama i
E-mail: neuredenim podru¢jima.
andjelka.golubovi¢c@allesta.hr
www.allesta.hr
Betreuungs- Marijan Horvatek Agencija za privremeno zaposljavanje i
4. | Manufaktur Adria Tel.: 097 647 4494 posredovanje na podrucju skrbi i njege osoba
j.d.o.o. E-mail: ek.marijan@gmail.com kojima je potrebna pomo¢ i njega.
BLOB, obrt za Mia Rucevi¢ Racunalno programiranje, informaticke i
S. informaticku Tel.: 097 772 1278 konzultantske usluge.
djelatnost E-mai: mia.aim@gmail.coml
BONITA grupa Vlado Sabli¢ Uzgoj jezgriavog i koStuni¢avog voca.
6. | doo. Tel.:098 897 275; 099 723 9887
E-mail: bonita.livana@gmail.com
DM Dubravka Mari¢ Knjigovodstvene usluge, porezno i financijsko
7. | RACUNOVODSTVO Tel.: 031251 018 savjetovanje, izrada poslovnih planova te
j.d.o.o. E-mail: analiza poduzeca.
dubravka.smaric@gmail.com
DOMINO d.o.o0. Luka Gabri¢ Energetski pregled i certificiranje gradevina.
8. Tel.: 091 333 9333
E-mail: domino@os.t-com.hr
FLOPPY, obrt za Ivan Blazevi¢ Racunalno programiranje, informaticke i
9. informaticku Tel.: 097 666 0036 konzultantske usluge.
djelatnost E-mail: iblazevi@gmail.com
Genos DNA Dario Fancovi¢ Laboratorij za vjestacenje i analize prvi je
10. laboratorij d.o.o. Tel.: 031 210 003 privatni DNA laboratorij u ovom dijelu Europe
E-mail: info@genos.hr koji provodi sve oblike analize DNA.
www.genos.hr
Hrvatska banka za Boris Cagalj Hrvatska kreditna banka za obnovu i razvitak
11. ] obnovu i razvitak Tel.: 031 251 015 — Podrucni ured za Slavoniju i Baranju.
(HBOR) E-mail: bcagalj@hbor.hr
www.hbor.hr
Hrvatska Udruga Ivan Sari¢ Udruga za zastupanje interesa poslodavaca,
12. Poslodavaca (HUP) Tel.: 031 251 012 pravna zastupanja, savjetovanja, edukacija,
E-mail: hup-osijek@hup.hr medunarodna suradnja.
www.hup.hr
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Rb. Tvrtka Kontakt Djelatnost
1IS d.o.o. Davor Lerinc Stru¢na pomo¢ tvrtkama iz djelatnosti
13. Tel.: 091 253 9620 Sumarstva, vocarstva i vinogradarstva
E-mail: davor.lerinc@os.t-com.hr prilikom odabira nacina zastite sadnica u
skladu s modernim svjetskim standardima o
eko proizvodnji.
Klaster Mr.sc.Zeljko Erkapi¢ Projekt povezivanja Tera Tehnopolis d.o.o0. s
14. Poljomehanizacije Tel.: 031251 010 proizvodnim tvrtkama, te implementacija
d.o.o. E-mail: zerkapic@klaster- odredenih inovativnih rjeSenja u proizvodnji
poljomehanizacije.hr poljoprivrdene mehanizacije.
www.klaster-poljomehanizacije.hr
KONCEPT, obrt za Damir Marijanovi¢ Racunalno programiranje, informaticke i
15. | informaticku Tel.: 091 501 9774 konzultantske usluge.
djelatnost E-mail:
damir.marijanovic@gmail.com
Mirakul d.o.o. Kresimir Simac Konzultantska tvrtka specijalizirana za
16. Tel.: 031 251 004 edukaciju i poslovno savjetovanje
E-mail: mirakul@mirakul.hr poduzetnika i managera te izdava¢ poslovnog
www.mirakul.hr Casopisa Blzdirekt.
POLIEDAR d.o.o0. Slavko Boskovi¢ Pcelarstvo i péelarska oprema, razvoj opreme
17. Tel.: 098 94 66 862 za pcelarstvo i investicijske ideje (spremnik za
E-mail: selidbeno pcelarenje i privodenje péelarske
slavkoboskovic@vodatel.net proizvodnje ekoloskim nacelima i pratece
opreme) - INKUBACIJA | MONITORING IZVAN
TERA.
PROODOS j.d.o.o. Iva Korlevi¢ Web programiranje, web aplikacije,
18. Tel.: 095 900 7005 racunalne aplikacije, web trgovina, web
E-mail: iva.korlevic@gmail.com stranice.
www.prood-os.com.hr
Savez energeticara Marijan Periskic¢ Udruga za razvijanje i unapredivanje stru¢nog
19. Slavonije i Baranje Tel.: 031 251 040 znanja energeticara putem organiziranih
E-mail: tematskih i struénih savjetovanja,
marijan.periskic@energeticar.hr predavanja, seminara i simpozija.
Udruga NUKLEOS Kristina Bite Implementacija inovativnih rjeenja u
20. Tel.: 031 251 008 proizvodnji poljoprivredne mehanizacije.
E-mail: kristinabite@yahoo.com Kreativno istraZivanje i poticanje na
istraZivanje vlastite kreativnosti clanova
Udruge.
Vobis d.o.o. Miroslav Kati¢ Izrada specijaliziranih aplikacija za potrebe
21. Tel.: 031 251 045 Sveucilista, malog i srednjeg poduzetnistva,
E-mail: info@vobis.hr izgradnja baza podataka, izgradnja i
www.vobis.hr odrzavanje informacijskih sustava baziranih
na Unix/Linux/Windows platformi izgradnja
SMS aplikacija, odrZavanje racunalne
opreme,konzalting, posredovanje,
obrazovanje.
ZEUKO Asmir Basi¢ Racunalno programiranje te zastupanje,
22. INFORMATIKA Tel.: 031 251 044; 099 2132 807 prodaja i podrska proizvoda tvrtki Autodesk,
d.o.o. E-mail: asmir.basic@zeljko.hr Archibus, Microsoft te Oracle i drugih baza

www.zeljko.hr

podataka. Izrada vlastitih aplikativnih
riesenja.
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PROGRAM IZLOZBE PROMO BUDI UZOR 2015.

DAN, 5. studenog 2015. (¢etvrtak)

11:00 - 18:00 sati

11:00 sati
12:00 - 18:00 sati

12:00 — 18:00 sati
13:00 sati
13:30 sati
14:00 — 18:00 sati
15:00 — 17:00 sati

DAN, 6. studenog 2015. (petak)

10:00 — 18:00 sati

10:00 — 18:00 sati

10:00 — 12:00 sati

11:00 - 16:00 sati
13:00 — 13:05 sati

13:05 - 13:15 sati
13:15 - 16:00 sati

16:00 — 16:30 sati
16:30 sati

Radno vrijeme izlozbe

Svelano otvaranje izlozbe

EEN — Europska poduzetnicka mreZa - sajam poslovnih
mogucénosti

Erasmus za mlade poduzetnike — Info dan

Sastanak medunarodnog ocjenjivackog suda

Sastanak medunarodnog ocjenjivackog suda za mlade
Ocjenjivanje inovacija

EEN - Europska poduzetnicka mreza — odgovori na pitanja
zastite intelektualnog vlasnistva (engl. IPR Help desk)

Radno vrijeme izlozbe

EEN — Europska poduzetnicka mreZa - sajam poslovnih
mogucénosti

EEN - Europska poduzetnicka mreZa — odgovori na pitanja
zastite intelektualnog vlasnistva (eng. IPR Help desk)
Ocjenjivanje inovacija

PROMO BUDI UZOR - Uvodna rijec¢

(prof.dr.sc. Ivan Stefani¢, Tera Tehnopolis d.0.0.)

Erasmus za mlade poduzetnike — predstavljanje programa
PROMO BUDI UZOR - prezentacija studentskih poslovnih
planova finalista natjecanja (engl. Best Elevator Pitch)

Rad Zirija — odabir najboljih studentskih poslovnih planova
Proglasenje pobjednika

DAN, 7. studenog 2015. (subota)

11:00 —16:00 sati

11:00 - 16:00 sati

11:00 — 13:00 sati

16:00 — 17:00 sati
19:00 — 21:00 sati

Radno vrijeme izlozbe

EEN — Europska poduzetnicka mreZa - sajam poslovnih
mogucénosti

EEN - Europska poduzetni¢ka mreZa — odgovori na pitanja
zastite intelektualnog vlasnistva (eng. IPR Help desk)
Raspremanje izlozbenih prostora

Svecana dodjela nagrada s domjenkom

XV
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FINALISTI NATJECANJA U PISANJU POSLOVNOG PLANA

1. | Josipa Abramovié Proizvodnja raj€ice u zasticenom 4
prostoru
2. | Ana Mari Crvenkovi¢ Caffe bar — azil Dona 5
3 | pino Cvetko Uvogepje linije za nrv\fuzn.o. 6
punjenje komposta Sampinjona
4. | Nikolina Dumandic Uzgoj kpnopUe, proizvodnja ulja i 7
nusproizvoda
5. | Dolores Dapi¢ Vukovarska burza znanja i rada 8
6. | Andrea Gali¢ Mast od medvjedeg luka 9
7. | Josip IZakovié Proizvodnja ulja od crnog kima 10
8. | Marijeta Jurkovi¢ Slani namaz od ljeSnjaka 11
Ivan LesSi¢ . . .
9. Mario Martic Proizvodnja alu felgi 12
Damjan Markovi¢
10. | Filip Stojanac On the run 13
Luka Filipan
11. | Jasminka Martinovi¢ Elektri¢na torbica - punja¢ 14
Oplemenijivanje i proizvodnja
. presadnica novodobivenih sorti
. Paliska - . .
12. | Kim - pelargonija te proizvodnja ostalog 15
Smokovié - g
ukrasnog bilja u lon¢i¢ima
razliCitog promjera

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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13 | Katarina Perié Pastetg qd Evaraka,mast, ¢varci, 16
aromatizirana mast

14. | Alen Petrinovié¢ Ljuti umaci Tabasco 17

15. | Ana Ragic Solarna suSara za voce 18
Studija izvodljivosti ruralnog

16. | Luka Stojci¢ turizma kao generatora razvitka 19
vinodolske regije

17. | Marko Salkovic Ekolgska proizvodnja i destilacija 20
kamilice

18. | Luka Skrabo Obrt za proizvodnju malina “Malix* 21

19. | Tea Tomac Servis za &iséenje ,SNASA* 22

20. | Mirna Tukara Uzgo;_ lubenica u razli€itim 23
kalupima

21. | Ana-Marija Zloji¢ DZem od jagoda za diabeti¢are 24

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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PREPIZV@ DNJA RAICICE U
ZASTICENgM PREFSTERU

r

JOSIPA ABRAMOVI e ¥ e
% 3 e .$ Slj 1I:
ZASTITA INTELEKTUALNOG VLASNISTVA _‘ > & ﬁ- ;-1 ii age navodmavanja,
Ry - cva jadba,

S

. preuzak pi d,
AR : kasnjerge sa gnojidbom
posjedovame “”r‘“:‘)"‘“ il navodnjavanjem
mehamzacye 10preme
potrebne za proizvodnu raxig
obitebska radna smaga.

"y

%o

! ; PRIJETNIE:

Postrvanye kvalitativnth xonku gja,
bolesti biljaka,

b i \-w racuna o platezno sposgini kupdl, vandalizam,
\ moguénost navodnjavanja Stetnici

e b e
1 usavrsavanja

ostvarivange vodece

pozictie na trzstu.

Vodenje racuna o

financijskoj ucinkovitosti

Rajéica se proizvodi od veface,
Proizvoditi ¢u rajéice za svjezu
potrosnju, pri Cenm se sve vise
koriste hbridi F1, odnosno visoki
Jer m stabljka moZe narasti
nekolko metara.

Od visokih se hibrida zahtjeva
rano zrelost, bujnost rasta, kratki
mternodiji, dobra oplodnja 1
Jednoliéno sazrijevanje plodova

u grozdu, mtenzivno crvena boja,
krupnoca, dobra otpomost na pucanje.
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CAFFE BAR — AZIL DONA

Ana-Mari Crvenkovié

Viziia: Caffe bar — azil Dona je ugostiteljski objekt koji bi, osim ugostiteljskih
usluga, prufac i moguénost interakeije s Zivotinjama te njihovo udomljavanje
Takoder, poituju se najstrofe inspekije i higijenske norme te se vodi ratuna o

svima koji su ukljuéeni u ovaj posao |;
poslovanja su kreativnost,

cii fivotinje). Najbitnije odrednice

briga © gostima Zivotinjama te moguinost
napredovanja. Mai posac se temelji na principu druitveno odgovernog
poduzetniitva, vodi ratuna o financijskoj uEinkovitosti te predstavijz obiteljski

ponos.

Caffe bar - azil Dona bi prufas ugostiteljske usluge te uslugu/moguénost
udomljavanja Zivotinja ili same interakeiju s njima. Takoder, prufa uslugu
dolaska Zivotinje sa svejim viasnikom. Ake se Zivotinja udomi, njezin viasnik ima
moguénost preko udruge jeftiniju veterinarsku brigu/njegu.

U ponudi bi bile akeije (kava+cedevita), ako se netke edluti udom
Zivotinja, imao bi 1 pife besplatno po viastitom izboru.

D'z bi se sprijetili neugedni mirisi, prosterijz s Zivotinjama bi imala 2 ventilacije i
od druge prosterije bih bila odvojena kliznim staklenim vratima. Takoder bi
imala ugovor s udrugom ,Rocco® koja bi svakih tjedan dana donesila druge pse
i matke koje bi bile u ponudi za udomljavanje. Udruga ,Rocco” bi osigurala
osobama koje udome Zivotinju jeftinije lijeZenje, kastraciju/sterilizaciju,
Eipiranje i cjepljenje u veterinarsko] ampulati s kojom oni imzju dogovor (u
Osijeku).

Zastita intelektualnog vlasnistva:

Racun dobit

SWOT analiza

SNAGE (STRENGTHS) SLABOSTI (WEAKNESSES)
*  Lokacija, *  Trodkovi,
*  Obiteljska radna snaga, *  Skeptitnost ljudi prema

Znanje i iskustvo,

Puno ljubitelja fivotinja,
Puno volontera,

Slaba konkurendija

ovakvom vrstom usluga

E (OPPORTUNITIES)
Gost [njegov
privatnog prostora),
Veta zarada/profit,
Donacije,
Udomljavanje,
Promoviranje
prava,

Razni seminari u ikolama i
starackim domovima

PRILIK PRUETNIE (THREATS)
. *  Konkurencija,
Bolesti Zivotinja,
Nedolazak neljubitelja Zivotinja,
Napad Zivotinje na gosta

manjak

Sivatinjskih

Zakljuéak:

Objekt Caffe bar — azil Dona je ugostiteljski objekt keji prihvada Zivatinje te se
ujedno zalafe za njihova prava, pruiz mogucnost udomljavanja/zbrinjavanja
Zivotinja, interakciju s njima te su muiterije u mogucnosti kada dolaze povest
=vog ljubimca sa sohom.

Ukupni prihodi s iz godine u godinu povedavaju, dok se rashedi smanjuju. Tako
zu prihodi u peto] godini poslovanja 262.144,00 kuna, dok su u prvoj godini
znosili 255.024,00 kuna. Rashodi u peto] godini projekta iznose 196.235,00
kuna, a u prvej gedini poslovanja su iznosili 217.590,00 kuna.

i gubitka

Iznos -kn po godinama projekta

rb- Stavke I [ - V. V.
|1 | Ukupni prihodi 255024 | 256844 | 260534 | 260534 | 262 144
|2 | Ukupnirashoedi 217.590 | 196985 | 196.785 | 195985 | 196235
[ | Materijaini troskovi 23.780 20 23.880 23.480 23.720
Ostali materijalni troskovi 200 200 200 200 200
Trodkowi usluga 20.500 20.500 20.500 20.100 20.100
Ostali troskovi usluga o o o 1] o
Trodak rada - plate 173.110 | 152205 | 152305 | 152.205 | 152.305
Ostali iroSkovi poslovanja o o o o o
3. | Oper. dobitak prije am. (EBITDA) 37.434 59.859 63.809 64.609 65.909
4. | Amortizacija 1.378 1.378 1.378 1.378 1.378
5. | Operativni dobitak (EBIT) 36.058 58.483 62.433 63.233 64.533
8. Financijski rashodi - kamate o o o 0 o
7. | Dobitak prije oporezivanja 36.058 58.483 62.433 63.233 64.533
8. | Porez ma dobit (20%) 7212 11.897 12.487 12.647 12.807
9. | Dobitak naken oporezivanja 28.846 46.786 49.946 50.586 51.626

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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Uvodenje linije strojeva za rinfuzno punjenje komposta

u uzgoju Sampinjona
- Ll , -
- i

2, i

POUZDANOST

A
-

Uvodenjem linije strojeva za rinfuzno punjenje u
postupku uzgoja Sampinjona znatno se smanjuju
varijabilni  troSkovi. Smanjenjem varijabilnih
troSkova osigurava se niZza cijena kostanja, a
povecava konkurentnost na trzistu.

Investicija iznosi 420.000,00 kn, a isplativost
investicije ovisi o kapacitetu proizvodnje. Ukoliko
je kapacitet proizvodnje 28 t mjesecno, investicija
se isplati za 35 mjeseci.

Kompost dolazi
kvalitetniji je te nam proizvodac komposta garantira
veci prinos za 5% od briketiranog komposta.

Uvodenjem 1linije strojeva za rinfuzno punjenje,
ubrzava se postupak proizvodnje te nam omogucuje na
istoj uzgojnoj povrsini veci kapacitet proizvodnje
odnosno vecu brzinu obrtaja sredstava.

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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UZGOJ KONOPUE, PROIZVODNJA ULJA I NUSPROIZVODA

Nikolina Dumandéic

OPG DUMANEIC

Biti najbolji OPG na lokalnom, a i Sirem triiftu
Poslovnim subjektima pouzdan partnar

vrijednosti na kojima temeljimo nad uspjeh su
kvaliteta, usluinost, povjerenje, inovativnost i
razumijevanje potreba nadih kupaca.

Proizvod

Domadi proizvodi

SWOT analiza

SNAGE {STRENGTHS)

* Visoka kvaliteta proizvoda

o Zemljiste i gradevinski
cbjekti uvlasnistvu

* Mogucnost isporuke

svjeeg ulja

Proizvodi dobro utjecu na

zdravlje ljudii Zivotinja

Mali broj proizvedada na

domacem triistu

Brandiran proizvod

SLABOSTI (WEAKNESSES)
+ Slaba kupovna moé
* Zakonska regulativa

PRILIKE {OPPORTUNITIES)

* Certificirana ekologka
proizvodnja

* Proiirenje proizvodnje

PRUETNJE (THREATS)

+ Vremenske neprilike
* Napad tetnika

*+ Uvoz

* [znajmljivanje suiare
* Pristup fondovima EU
* Poticaji

Najbogatiji prirodni izvor
esencijalnih masnih
kiselina

vifestruka namjena
Zaitita intelektualnog

Zakljuéak: Uzgoj kenoplje kao industrijske biljke ekonomski je isplativ, uspjedno se moie uzgajatina
naiem podrugju, a trilite nije zasiceno njezinim proizvodima. Poslovni plan je prema pokazateljima
isplativ i izvediv. Ve u prvoj godini dobit iznosi 253.514,00 kn Sto je jako debro, a na temelju
pokazatelja izracunatih u tablici se vidi kako se proiirenjem proizvodnje iz godine u godinu moie
ostvariti pozitivan financijski rezultat.

Usluga

s Pristupadnost
* Pogodnaza
mnoge

poljoprivredne RACUN DOBITI | GUBITKA

proizvodace b Stavke Iznos -kn po godinama projekta

. I il V. 2
1._| Ukupni prihodi 445.000 | 445.000 | 484000 484.000 484.000
2. | Ukupni rashodi 116.400 | 115.400 | 114.600] 114.400 114.100
hnologii Materiaini troskou 18500 | 1saoo| ssaon| 18300 18.300
Tehnologija Ostali materijaini troZkovi D 0 o o o
. Sistva Trogho usluga 13600 | 12600] 12300 12100 11.800
! Ostali troskovi usluga 3 o o o o
* Provodenje mjera Trodak rada - plade 84000 | 84000 se000] e4000 84.000
obrade . Ostali tro3kevi poslovanja 0 o i o o
N 3| Oper dobitak prije am. (EBITDA) 328.600 | 329.600 | 369.400 | 369.600 363,900
* Zetvakenoplie 4| Amodizaciia 5100 2100 8100 5100 5100
* Proizvodnja ulja 5. | Operativni dobitak (EBIT) 320.500 | 321.500 | 361.300 | 361.500 361800
o Pakiranje ulja i 8. | Financijski rashodi - kamat= 3608 2580 2138 1252 531
) 7. | Dobitak prije oporezivanja 316.892 | 318.611| 359.162 | 360.148 361.269
sjemenki 8. | Porez na dobit {20%) 83378 | ea7o2|  vTimeaz| 7oA 72254
9. | Dobitak nakon oporezivanja 253.514 | 254.889 | 287.330 | 288.118 289.015

7

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI



hU[qur@

STUDENTI ZA USPJEH
KARLOVAC — HRVATSKA, STUDENI 2015.

~5ncBs

VUKOVARSKA BURZA ZNANJA | RADA

Dolores Dapié

Vizija: Vizija nale udruge je zaposleni i obrazovani Vukovar. Cilj koji
Zelimo ostvariti jest zadovoljstvo nadih bududih korisnika usluga
koje se temelji na sveukupnom zadovoljavanju potreba i Zelja nadih
tlanova, a koje su nastale s jednim razlogom - potrehom za
dodatnim usavriavanjem, razvojem karijere i zapoiljavanjem

0 proizvodu/Usluzi/Tehnologija proizvodnje:

Zajednickim brainstormingom doili smo na ideju osnovati Udrugu
=3 swrhom csnaZivanja i premicanja zaposljavanja mladih, a koja
svaje uporite ima uprave u ovim, nimalo ohrabrujuéim brojkama.
Bududi da je Vijece Europe definiralo osam kljuénih kompetencija za
fivot i rad utemeljen na znanju, sveje programe i radicnice cemo
usmijeriti upravo u tom praveu [komunikacijske vjeitine, digitalne
kompetencije, poduzetnistve mladih). Nagi projekti ¢e se zasnivati
na volonterskom radu te biti usmjereni na organiziranje kreativnih
seminara i radionica, zanimljivih i aktualnih predavanja. Kenacno,
kako bi na3a ideja ,zafiviela” i naila put do potencijalnih korisnika,
plan je izraditi portal te povezati studente i mlade nezaposlene s

poslodavcima.

Zaitita intelektualnog vlasnistva:

= VBZR

Raéun dobit

i i gubitka

SWOT analiza

SNAGE (STRENGTHS) SLABOSTI (WEAKNESSES)
Mali braj udruga koje su *  Ogranitena financijska
fokusirane na osnativanje i sredstva na potetku rada
zapoifjavanje miadih = Nedostatak sredstava za

+  Struino educiranc osoblje ‘agresivniju promidibu
+  Aktualne teme radionice =  Nepoznatost na triidtu

»  Postojanje velikog interesa
kao i potreba za programom
*  lasan osjecaj misije i vizije

*  video fivotopisi
PRILIKE (OPPORTUNITIES) | PRUETNIE (THREATS)

+  Povetanje broja Hanova skepticizam potendjalnih

*  stvaranje kvalitetne polaznika
edukacijske i poslovne klime *  Nedovoljna zainteresiranost

*  Podrutje posebne driavne =  Proboj moguce konkurencije
shrbi

*  Suradnja s lokalnim viastima -
financiranje rada udruge

*  Povezivanje 5 lokalnim
akterima iz podrutja
obrazovania i zapoiljavanja

»  Europski socijalni fond

Zakljucak:

Nezaposlenost miadih predstavija jedan od gorucih problema, kako
u Vukovarske-srijemkoj Zupaniji, tako i u cijeloj Hrvatskoj. Posebice
Lugroiena” skupina su visokoobrazovani mladi ljudi koji na svoje
prvo zaposlenje Eekaju i nekoliko godina 3to im onemoguduje i
prelazak u tzv. , svijet odraslin®. Zajednickim brainstormingom doili
smo na ideju osnovati Udrugu s cillem osnafivanja i promicanja
zapodljavanja uprave ove dobne skupine odnosno mladin. Bududida
smo nz svome podrudju jedina potencijalna udruga keja je
usmjerena na osnaZivanje i edukaciju miadih, uvjereni smo da cemo
svoje mjesto na triiétu pronadi bez vedih potetkoda. Imamo velik
breoj prednosti keje ce, vierujemo, prepoznati nadi bududi Clanovi

L1300 kn

Marta dobitak - kumulsti

1| Ukupni prinach 126000 132000 | 238000 139,000

2| Ukupni rashodi 111,000 108354 | 110768 112731
Ircmleitalam uslipe

4200 1200 1200 4.300

Prameacis 15000 10000 1000 100

23 | Tromed gosta medavaca 10.000 10,000 10,000 L0000

ia 5000 5600 S000 5000

nis endininics

zg | (materjah) 2000 2000 200 EXA] 2000

Usluge snimaria 10.000 10500 1100 11500 11800

Rrute pineie: PR civsa enmen rns

CISEAlT e Nl RS 1500 L s00 1500 1500 1500

Oper. dobitak prife an. (EETTO 11.300 15.000 13628 27.238 25258

Amortizacia o © o ] o

Dot dobitak FE8IT) 11.300 45000 23.646 27.236 25.269

15,000 kn 25.209 kn

77,182 kn

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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MAST OD MEDVJEDEG LUKA

Vizija:

- Proizvodnjz kvalitetnog i
prepaznatijiveg proizvoda

- Jedna od vodetih na domacem

Proizvod:
triistu

hm{iz&rjé' _

- Mast od medvjedeg luka
- Progirenje asortimana -Vrlo ligkovita biliks

- Rje3ava probleme s kofom

- Djelotvorna kod reume, Distribucija:
osteoporoze i astritisa ~Internet
- Jednostavna za karistenje - Ljskarne
- Sajmovi
~Trinice

Tehnologija proizvodnje:
- Sadnja luka nz obitaljskom
zemljitu

- Dalinja proizvodnja u
opremljenom obiteljskom
prostory

SWOT ANALIZA:

Tatliza; Profekella rduna doikd | sbika
. 1 v kg gnlin-ma 1jekla
= Sata [ T [ o G
T Uaupni primed EEE]
3 apn el s1es
ML T
Ustah mate ) u . : . "
tom e a e Ukupna +rijednost ulagmja w proizvodmin je  145.000,00 kn
Dstelit b ovi Shoga o Ukupna sredstva za financnanje su 145.000,00 ko, uz napomenn da msam
Trad o reds plas 2203 uSena. Gledaind a i = o =
dishred et : |::> kreditno zaduiena. Gledapucs analizm osjetivost, projekt poduost smanjesje
3 Dze~cebus zafzsa- 'TOACA, 017 priboda za 5%, 10% i 20% i povedanje trofkova za 3%, 10% i 20%. Krizna
2 I — - je 1.i2. godina u kojoj ze podnosi promjeny istodobuog smanjenia piboda
obin: i 7 B X o e m- . X
B a0 5 ke mabe o za 10% 1 20% i povedama trofkova za 10% i 20% Proizvodnia je legalna i
i = Zpores vaniz =01 ekoloiki prilwatljiva, a gledajuéi uz to i financijsku stram, izvodljiva.
A 1 e 1o
A Tudilas_am ojaurins £ s

SNACGE (STRENCTHS)
- Jednostavne koriitenje
proizvoda
- Sigurno za upotrebu
- Pozitiveo utjede na zdravlje
konzumenta
- Dug rok trajanja
- Moguénost skladiztenja
~ Vlastita radna snaga
- Vlastito zemljiste
- Ekoloild uzgoj

SLABOSTI (WEAKNESSES)

- Biljka je vrlo sliéna nelim Stetuim

biljkama pa moe do¢i do zamjene

- Biljka nije dostupua tijekom cijele
odine

PRILIKE (OPPORTUNITIES)
- Moguénest prerade
- Shraden lanac distribucij
- Udrugivanie
- Moguénest izvoza

PRIJETNJE (THREATS)

- Vremenshe nepogode
- Vandalizam
- Konkurencija

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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+ O PROIZVODU:

+ Crni kim je tradicionalno koristen
blagotvornih uéinaka na zdravlje.

raste u jugozapadnoj Aziji,

kao iznimno ljekovita biljka s puno

Crni kim (Nigella Sativa) prirodno

PROIZVODNJA ULJA OD CRNOG KIMA

Josip Izakovic

+ VIZIJA | MISIJA:

+ Osnovna misija poslovnog
pothvata podrazumijeva
ostvarenje konkurentske pozicije
proizvodaca ulja od crnog kima

na trzistu Vukovarsko- srijemske
Zupanije.

Vizija poduzeca e postati
prepoznatljiv i priznat proizvodac
ulja od crnog kima na podruéju
RH s karakteristikom kvalitete
kao temeljem uspjeha.

Jugoistocnoj Europi i Bliskom Istoku.
Konzumacijom ulja crnog kima
organizam dobiva korisne
nezasicene masne kiseline te na taj
nacin prekida bolesne imunoloske
reakcije koje su uzrok mnogih
bolesti (multipla skleroza,
retmativni artritis, povecani _

kolesterol itd.). 4

£

SLABOSTI
AKNESSES)

Visoka porezna davanja
ge zakonske regulative
Visoki fransportni froSkovi
Visoke cijene sirovine

Tabllea: Projekelja ratuna dobiti | gubitka

r.b.

Stavke

lznos kn

po godinama projokta

[
225,500

.
254,000

20 131,430

1 pii prih
_2._|Ukupni rashodi

5000

5000

1000

1,000

100.000

100.000

-

Prijetnje konkurenata i sI, ZAKLJU(':AK

.

.

Proizvodnja ulja od crnog kima
kao proizvoda koji pozitivno
utjece na zdravlje predstavija
iznimno privlaénu djelatnost,
posebice stoga $to je relativno
nova na ovim podrugcjima.
Vidijivo je kako je proizvodnja ulja

'”ﬁ'?‘%ﬁ i 325 2'1-2; crnog kima prema predracunu

103,580 159,570] 214,080 prihoda i rashoda isplativa, a u
L candts [ i racunu dobiti i gubitka za

’Bs-”l LB sliedece tri godine neto dobit

2046 75 42754 d - = Sz :

w70 12020 prikazuje zadovoljavajucu razinu.
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SNAGE (STRENGTHS)

1 Ambelain u kojoj e se pakirati proizvadi je jena od

masa sa EnoZtu ponownog reciklirenja te time k
proizvodnjom i Euvanjem prirodnog

okaliza

Lako dostupna

Namijenjeno svim dabnim skupinoma

Unijek svjet proizvad

Otwnronje novih rednih mjesta

P

PRI'UK.E (OPPORTUNITIES)
Nema wete konkurencje u regiji
z_ Potpars shog cho proizvadnje
3. Vekika potrainia zhog adravstvendh rocloga
4. e

SLABOSTI [WEAKNESSES)

5. Slabo iskustve u proizvodni

6. Skupe nemirnice 1bog kambinirane
ekoloZke i konvencianalne proizvodnje

7. Nesminteresimnost kupaca

10 Tehnitkn nei uredajs

Racun dobiti i gubitka

lemus -hn g godi prujekla

[[T8 w. V.
ZHLEUL | S0LUUD 341000 | SEDULL
275900 | 203100  341.300 | 345300
R )
bR T
L A5EN0
]

Operafivid dobilak (ESI1} -
Financljakl razhndl - kamata 4 405 3575

.| Dobhak prile cporezivan)a 35.595 -3.638
_B. | Poraz na dobit [20'%) [ i
9. | Nahhak nakon npoarezlvan|a 30.05R 24907

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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POSTROJENIE ZA IZRADU ALUMINISKIH FELGI

Ivan LeSi¢ i Mario Martic¢

VIZUA: Izrada aluminijskih sportskih felgi, ispitivanje felgi i izrada felgi po narudzbi. Ideja je izraditi felgu koja
e biti $to je mogucée laksa, a svojom konstrukcijom dovoljno €vrsta da bi pruzila sve potrebne karakteristike
koje zahtjeva automobilska industrija. Glavna karakteristika ovih felgi je $to su to veoma 'precizni’ dijelovi.
Dozvoljene su jako malo tolerancije. Cilj tvrtke je prosiriti se na razliita trzista.

T == N g N\ b= i S
' 0 PROIZVODU/USLUZI/TEHNOLOGUA PROIZVODNJE:

= BE  Felga moze biti posebna po svom dizajnu te nije dostupna nigdje

u ponudi. Stoga, tvrtka pruza opciju da se uz pomoé 3D

e strucnostikvalificiranost e nema izradenih planova tehnologije, gdje kupac donosi felgu koja je ispravna,
radne snage razvoja, analize kupaca, skeniranjem izraduje ista takva felga nakon unosa podataka u

* dostupnost kvalificirane istrazivanja novih trzista rac¢unalo. 3D skener stvara digitalnu 3D sliku visoke rezolucije za
radne snage neprepoznatljivost proizvoda bilo koji objekt koji se uklapa u prostor skeniranja, a zatim ga

. i:;l;;cm PEuZRecs ;gi:apt:;k;a gy pretvara u virtualni 3D model za uredivanje.

o fleksibilnost i visoka ulaganja u promociju - amm i s o
prilagodljivost kupcima tvrtke i proizvoda

* 3D tehnologija * nepoznavanje stranog trzista |

PRILIKE PRLJETNJE (THREATS)

(OPPORTUNITIES) e rast cijene energenata 1

* mogucnost prosirenja na komunalnih naknada
europsko trziste ® rast cijene sirovina

* proizvodnja drugih * nova konkurencija iz EU
proizvoda od aluminija o ekonomska kriza
koriStenje novije * povecanje nameta, troarina i
tehnologije radi ustede poreza prema drzavi
energije i vremena ® kvarovi na strojevima
koriStenje nacionalnih i
inozemnih fondova

SNAGE (STRENGTHS) SLABOSTI (WEAKNESSES)

Racun dobiti i gubitka

2663067
2538300
923,000 1 LimeEL

b4 20, s < Lim AN

55620 6500 %600 56500 56,600

uslig: 133200 5 50 193600 5 50 193500

212 Pt pa'e djeltnics 10123314 2 3 NN | 1091665
w80

a5y,

42206

7:830
s
40
12904 i » i, 0,390
2575 525416

132

Zakljuéak: 3D tehnologija skeniranja felge igra vaznu ulogu u probijanju na trZiste, kupcu se olak3ava potraZnja za
odredenom felgom, a to vodi na korak ispred konkurencije. Cilj je, prije svega, pokrenuti posao uz Zelju i trud te, u konaénici,

postizanje uspjeha i probijanje na razliita trziSta.

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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ON THE RUN

Misija Proizvod
Stvoriti mobilnu fitness igru Mobilna aplikacija koja
ti spaja fitness i mobilne igre
te na nekoliko razliéitih
nadina motivacije korisnika
na fizicku aktivnost
Tehnologijal
Android
ios
Windows Phone
Inovativan koncept Vrijeme potrebno za razvoj Popularnost mHealth Novoosnovano poduzece
aplikacija nepoznato korisnicima
Personalizacija likova Plasiranje novog proizvoda
Trziste u rastu Zakonski normativi
Prica za vrijeme treninga Ogranicen budzet
Neiskoristeni potencijal Nemogucnost zastite
Natjecanje medu Neiskustvo ciljanog trzisnog segmenta intelektualnog vlasnistva
korisnicima
Suradnja s velikim Nemoguénost pronalaska
Objavljivanje rezultata na sportskim brendovima adekvatnih zaposlenika

drustvenim medijima

PRIHODI I RASHODI

2.900.000,00 USD.
2.400.000,00 USD.
1.900.000,00 USD.
1.400.000,00 USD

900.000,00 USD

400.000,00 USD

100.000,00 USD = 12 18 u

wPribodi =Rashadi =Dobit

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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Elektri¢na torbica — punjaé

Impuls

Jasminka Martinovié¢

Problem

Dogada li
Vam se da
Vam je
prazna
baterija, a
morate
obaviti
vazan
poziv?

-

25%

Elektriéna torbica
— Impuls, koja
omogucéuje
punjenje mobitela,
tableta ili laptopa
bilo kada i bilo
gdje.

Torba se sastoji
od dva pretinca;
za osobne stvari i
pametne uredaje,
te prednjeg dzepa
u koji je smjestena
baterija koji
istovremeno puni
2uredaja.

50%

Zakljucak SWOT
analize

U skladu s trendovima
IT-a produziti trajanje

baterije tnih

70%

VIZIJA

U iduée dvije godine biti
svjetski trzisni lider za
proizvode ovoga tipa.

MISIJA

uredaja i omoguéiti
dostupnost uvijek i
svugdje Sto je ujedno
i konkurentska
prednost u odnosu na
supstitute.

Zastita intelektualnog
vlasnistva

Zastitni znak: zig

[e] putem
mobitela, tableta ili laptopa,
svakoj osobi, na svakom
mjestu u svakom trenutku.

CILJEVI

Konstantno ulaganje u
unaprjedenje tehnologije
punjaga.

Kroz petogodisnje razdoblje
udvostrugiti dobit.

Razviti tim struénjaka koji ée
Jja€ati timski duh poduzeca.

100%

Zakljucak

ROl ostvaren je vet u prvaj godini
poslovania.

—m-ukurn
2 row | BRIHODI
——ukupm
s asao
£
=

dine 0+
12 3 4 s

1znos kn po godinama
projekta

avomeo

300,000 2
200000
160,000
o e
12 03 4 s

Dobiak prie cporszivaniz
Dsotak naken aporezvanja

Prema financijskim pokazateljima
iu skladu s trendovima
suvremenog poslovanja, ovom
poslovnom planu daje se zeleno
svjetio za realizaciju.

14
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Opiémehiivah‘ie i proizvodnja presadnica novo dobivenih sorti pelargonija te
proizvodija ostalog ukrasnog bilja u lonéi¢ima razli¢itog promjera
Kim Paliska-Smokeovié

Vizija:
] N SWOT ANALIZA
Dobiti poceti
reznice i presadnice u Hrvatskoj, pokrenuti uzgoj
reznica u Keniji i Izraelu, prodavati reznice po Strengh Wasakruss ygentusiy Trown
cijeloj Europi i svijetu te postati svjetski  leader”, -
“inovativaost Veés triifte
Kenkurencija poznath
eLjubav prems tom 2 =LakEi plasman ne proizvedads
= oslt, Sorenozt N v 2uropsks | svetsho
O proizvodu: iejaze trdiEte znovim Duge ijske sme.
ostaarianjem sortams. (pavedavaju trotkove,
Proizvodi su: nove sorte jja i proi njihovih ica te Senes, - oo grjenis)
proizvodnja ostalog ukrasnog bilja u koje spadaju krizanteme, ciklame, bofiéne ~Dobe radna fongos Nepadane rafune
2vijezde i jednogodiinje biljne vrste. snage :
«Nowi zakori R4

Cilj stvaranja novih sorti je da budu bolje od dosadasnjih u nekom svojstvu, kao,
npr.: velidi boji cvijeta, be obliku lists, ujednagenosti rasta, otpornosti na
bolesti i otpornosti na niZe ili vie temperature. PoboljSana svojstva mogu
proizvodatu cvijeéa donijeti utede u zatiti bilja, grijanju zimi ili poveéati njegovu
prodaju novim zanimljivijim oblikom ili bojom cvijeta ili lista.

Krizanteme, ciklame, zvijezde i jednogodiinje biljne vrste bi se proizvodile na
drugatiji natin od ostalih proizvodata, &ime bi se smanjila cijena proizvodnije i
povecala kvaliteta te na taj nacin dovela ove proizvode u prednost pred
Kkonkurencijom.

Tehnologija prolzvodnje:

Z proizvodnju elitni biljska pelargonija su potrebni staklenici kako bi se biljke
mogle cijelo vrijeme driati u sterilnim uvjetima, dok za proizvodnju matiénih
biljaka, presadnica i ostalih biljnih vrsta su dovoljni plastenici ili tuneli. Objekte
23 proizvodnju je potrebno opremiti i senzorima na vanjske uvjete kako bi se Sortna zadtita:
automatski mogli regulirati uzgojni wvjeti u uzgojnom prostoru (temperatura,

ventilacija, navodnjavanje) te tako iskoristiti maksimalni genetski potencijal Sorte

pelargonija  biti e

biljke. zaiticene sortnom zaititom od
strane CPVO. institucije za

zaititu  biljnih  sorti. Sam
postupak dobivanja novih sorti
Ratun dobiti | gubitka : ukrasnog bilja traje pet godina.

Nakon u prvoj
godini, selekcije i testiranja u
drugoj i treéoj godini, sadnice
se u Eetvrtoj godini 3alju u

160.000,00 € CPVO na zaititu biljne sorte te
140.000,00 € se u petoj godini moze potetisa
120.000,00 € i ot

proizvodnjom novodobivenih
sorti.

100.000,00 €

20.000,00 €
60.000,00 € Mposrr
40.000,00€ ~ WKREDIT

ZTRoxovi  MTROSKOVI

‘/DODIT

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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o O steta od Craraka ®
Kataring Beric

Vigijo je proigvesti prepognatliiv, valitetan i brandiraw proigvod. te ostvaritl optanak:
proigvodiye i poslovanja. Aker se trenudtna vigijoo ostveuri; wakako bih nastejala woj
proigrvod predsftznvitl i igvan diiave:

Palteta. od évaraka je vrlo
oy prehrambeni
proigvad b‘t‘éxnem-(

dodataka il kongervansa. .
Praktiina. je ga- uporabuw te

pailjive proigvedena

wvjetbma gmirne ¢

Inovativnest, gnanje i
viestina; jednostaamo
sgwmne zar koviltenje;
pogitivne ulfete: na gdravlje

Tradkavi skladiltenja
ti juw potrebne velike

Sauitijci swlkvalitetni i
kupljeni: od huvatskih
proigvodaia.

Zajtita, intelekticalnog.
viasniftva
podragumijeva, nagiv
porugeia ,Slovonke” ©
patent proigvoda:

kongumenata, Viagtita: radna
magay lokacija proigvodnje
na obiteljskom- viagniftvuy
ekolotke proigvodnja; demaca
proigvadnja; ekonomiinoit-
rentabilnast, brandiranje
proigyvoda

Moguénest prevade (dodana
vrijednost) , skraien lanac
distr \'}ir'«,cd}le . mogui noit
otkupljivanje od

Krada  vandaligam;
poremeiaj cijenas na
;‘_\rm'lafnmn- v nabmynam
triifti; Habo
Fainteresironoit kupaca
Fhog lode odradency
marketinga

igvogoy
pognaivy proigvodaio,
predajos pognatom kapow,
Iirenje i rast proigvodnje,
postizanje dobve cijene no
triidtu
Pajtetn od évaraka Jje
wipjedaiv poovni plan
Jjer cese proigvodnja
wug gnanje ivjelline
edvijati na viaditon
gemljiitu financirat ée
e veiinony iz viastitth
wedstvoy, trodkovi
proigyvodnge: nisw visoki
i proigved. ce bitt
brandiran.
Idejov je inovativnar &
otvariva; o pmjekt‘ J'e/
wpotpunostl: legalan i
igvodljiv.

RACUN DOBITI I GUBITKA

kznos kn po godinama projekta
n m. v.

T78.500 1383000 2.072.000

Ukupni rashodi 226950 255300 305700

Materjaini troskov 35750 64100 112500

Ostali materialni tro3kovi o a 0
TroZkowi usluga 17.200 17200 19200 22200
Ostali troSkovi usluga o o 0 a 0
Trosak rada - place 168000  162.000  168.000 & 168.000
Ostali fro2kovi poslovanja £6.000 6.000 6.000 6.000
Oper. dobitak prije am. (EBITDA) 551550 1.127.700 1.766.300 2.994.400
Amortizaciia : 1.165 1.185 1.185 1.185
Operativni dobitak (EBIT] 550385 1126535 1765135 2383235
Financijski rashodi - kamate 338 240 157 62
Dobitak prije oporezivanja 550043 1126286 1.764.978 2.993.173
Porez na dobit {20%) 110010 225257 | 352806 508635
Dobitak nakon oporezivanja 440039 901029 1411982 2394539

Stavke
Ukupni prihadi

KI POSLOVNI PLANOVI
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HRVATSKI TABASCO UMAK - CROBASCO

Alen Petrinovié

wizija- Postati kvalitetan proizvodat [jutih umaka i ajvara u

Slavoni

triiity

|

—

*prodirenje
asortimana
*internet

prodsja I

*Mepostojanje

=Meishustvo

tepin

=t

o, Tabiazs

0 proizvodima

Kupio bih presadnice crvene rog paprike, patlidfana i ljutih
feferona vife sorti. Uzgajao bih ih i onda od njih pravio
domadi ljuti ajvar, ljute umake i Tabasco umak, Cijena ljutog
domadeg ajvara bi bila 29,00 kuna/tegla od 700 grama.
Druga stvar su fjuti umaci koji bi bili rasporedeni u tri
kategorije po [jutini. Kategorija jedan, normalno ljuti umak
(60% hot, Hard). Druga kategorija, jake ljuti umak (90 % hot,
wery hard). Treca kategorija, najljuée feferone {120 % hot,
Impossible). 1, najvainiji proizved, poznati ljuti umak
Tabasco bih narvao prepoznatljivo Crobasco [Crostia).
Takoder, od prirodnih sastojaka i jeftiniji za razliku od
originalnog Tabasco umaka.

Zadtita i

Ha i 4t

Thizrle

Tebisen
Ao, G et ik

oawm

St P
P
fafienn e

Raéun dobiti i gubitka

tradicije

*Hiska
kupovna mot
domateg

stanownistva
*Pojava
konkurencij

U posao bih uiao oprezna i ne bi bila velika ulaganja. 4ka bi
prodaja iZla dobro, povetala bi se i proizvodnja. Ne bih uzimao
nikakav kredit, uloZio bih maksimalno 10 000,00 kuna viastitih
sredstava, U podetku bi zaposleni bili samo Elanovi obitelji.
zemljidte na kojem bih uzgajae potrebne kulture je u
wiasniftvu obitelji, od druge godine kree proizvodnja i svake
godine trebala bi biti $to vefa. Najvainiji proizvod Tabasco
dolazi tek u Zetvrtoj godini jer se tri godine papritice moraju

i da bi se dobio prepoznatlj

okus,

k. et ek o e eI i
h L L L ¥

1. gl piiedl L LA L. ] nrm
E) el st 4 ) LT asz Tl
4800 a0 A4 S.T8D &80
bl mubealbaini ToRkow 1] L] ] ] L]
S 280 Eo ] a0 1,000
Cooall broiaer i ] L] L] ] L |
Trodak rade - piads [ [ ] [} o
Cowinll imilvi poscrania ] L] ] o a
EY Opar. deliiek prife . (ERITDA b, M erl . e __]
LS ol h[-1] 100 o bl ]
& Cypuriifyo dodeial (FT} . 208 [ ] . E. Y]
a Fnenaield mhod — kamale -] ] a -] a
T 480 2E70 GLT] bl ] I
L Pusey ma ol () L] 1118 A5M LY. ]
L Lol j Bt} 0 WL AT
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Speqallsuzh diplnmsh studij

Solarna susara za voce

Nasa Misija
‘ruZiti potrodacu kvalitetan, ekologki uzg
madi proizvod koji ée biti lako dostupan po

prilvatljivim cijenama

Sube sljive sadrke brojoe vakne mutrijente, kljuéojud kali magneziy i bor te imaju visoko antioksidativag
aktivaost, zbog éeg se i veruje da imaju tako povoljan ulinak s adraplie. Notritige svojsta - Tiekom
procesa sudenja dljive zadrfavaju sve vrijedne vitamine { minerale te su vrijfedan isvor esergie o malom

pakiranjo. Osim 3o sadrie vitamine A, G, B, B2, B6 i E te brojne frokemikalije, wjedno su'

izvor minerals kalcijs, tcljeza; kalija i prehrambenih viskana. Znanstvene studije upozorile su na vecéu
apsorpciju feljeza kod redovite konzumacije sviefib i suhif djiva, #o s pripisuje vitamina C koji s uz
Seljezo nalazi a tom plod.

Dodatak pet suhih &jiva doevaoj preheani mose biti jedasko utinkovit ifi acinkovitii
od cijelog nizs pripraveka. Sahe Hjive sadr¥e &k tri sastojka koja pridonose pravilaoj
probavi. Za pocetak, imaja visok adio netopljivih prehrambenib viskana koja su
vierojatno kijac prevencije zatvors.

Sulene marclice bile su akfadene o prebrana astronsuta tickom njihova boravks u svemira jer su
osiguravale mnogo tvari potrebaib u njibovoj prebrani. Postupak sudenjs, naravao, povecava koncentraciju
kalija, Seljeza i beta-karotens u njima

Pozitivne osobine: dobar izvor kalija, dobar izvor pigments beta-karotena, sufene marelice su dobar izvor
Seljeza, prehrambenih viskana i izvestan izvor kalcia.

Nl
Prilike  Prijetnje

Ideja o profinivanju poslovanja postoji veé neko vojeme u nadof obitelji. No, nikako
e ife malo detaljoife razgovaralo niti rezmatralo o detaljima kako i 3o bi se moglo.
Polaskom na EBC’L edukacija dobila sam konkretnu ideju o éemu bih mogla pisati
poslovai plan, 2, isto tako, i prodiriti dosadainje posiovane.

Hejuz 0 su.k;ju vocde smo dobili nestvacanjem tolike Ejene za kilogram sudene vocke.
Mislila sam kako fe to tazno de na ovom podrutiu koje je tako dobro za vocarstvo,
avoziao iz Sebije (gdje manji proizvodad izvozi 50 000 ¢ suiene ijive #o je trecinn
proizvedene), Spaajolske pa cak i SAD-a. Zelimo nadem tokidtu povaditi izvornu
slavonsku Hjivu i marelicu.

Takoder su nam ambicje svoje poslovanje proficiti kako asortimanom (jabuks,
krusks, breskva te grotde) tako i na druga trtista.

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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EKOLOSKA PROIZVODNJA | DESTILACIJA KAMILICE

Marko Salkovi¢

Vizija:

Postati prepoznatljiv regionalni proizvodaé i preradivac
ljgkovitog bilja, tj. kamilice, kac sirovine za proizvodace
prehrambenih, medicinskih i ostalih pripravaka na bazi

kamilice.

O proizvodu/Usluzi/Tehnologija proizvodnje:

Cvjetovi kamilice sadrie, kac glavne aktivne supstance,
eteri¢no uljei glikozide. Kamilica sadrZi 1,3% eterinog ulja ija
je glavna komponenta azulen (Chamazulen) ili verdazulen.
Eteriéne ulje s mnogo azulena je plave boje poput tinte, a s
verdazulenom je zeleno. Eterino  ulje  kamilice ima
baktericidno djelovanje, normalizira funkeiju Zeluca i crijeva, a
potpomaiea i znejenje. U cvjetovima dolaze i supstance od kojih
nastaje azulen, a to su matericin i matrikarin. Azulen, bisolalol
i matricin imaju izrazeno djelovanje na razne upalne procese,
ubrzavaju regenerativne procese, umanjuju alergiju, a
anesteticno  djeluju na smanjenje bolova na mjestima
podraiaja. Kapilare prodirene uslijed upalnih procesa doveds u
normalno stanje.

SWOT analiza
SNAGE (STRENGTHS) SLABOSTI (WEAKNESSES)
» Ljekovita svojstva * Proizvodnja na otvorenom
proizvoda = Potreba za radnom snagom
»  Niski trodkovi
proizvodnje

* Nezasitno triiste

PRILIKE (OPPORTUNITIES) PRUETNJE (THREATS)
» Mala konkurencija na * Nepovoljna gospedarska
domacem i regionalnom situacija
triidtu * Elementame nepogode
* Ekolodka svijest potrodaéa ® Nestabilnost cijena krutih
* Imidz proizvoda goriva
Zakljuéak: Proizvodnja klasicnih  ratarskih  kultura na

poljoprivrednom gospodarstvu s obzirom na peskupljenje
repromaterijala i nestabilnog triista vise nije ekonomski
opravdana, upravo toga problema je
preorijentacija  dijela  gospodarstva na  ekonomski
profitabilnije kulture u ovom sluéaju na proizvodnju ljekovitog
bilja, tj. kamilice. Ukupna dobit u prvih 5 godina iznosi vise od
1.2 milijuna kuna te predstavlja kapital koji se planira uloZitiu
povecanje  preradbednog  kapaciteta, modernizaciju
proizvednje te pobeljaianje daljnje aktivnosti gospodarstva
1ato 5to je proizvodnja kamilice | eteriénog ulja od kamilice
ekonomski isplativa i odrZiva.

radi planirana

Raéun dobiti i gubitka
. Iznos -kn po godi projekt:
- " L iL. i, . V.
1. |Ukupni prihodi 010,000 S02,500) 1.015,000( 1,080.000) 1,000,000
2. [Ukupni rashodi 546,951 543 451 549,951 550 951 554,951
Mat e jalni irodkow 231.000]  296.EC0) 312002 312.C00] 312200
Dstzli maternijalni trodkovi 10007 1000 10,022 i0.coo 10,200
Trodlov _usluga 33400 44 400 35400 36400 40,400
Ciatzli smEkmi L2 liga il 0 ] 1] ]
_Icdakrada - place 192501 192 00°] 192001 92761 192,001
Deteli roZkoni poglovanja ] 0 J ] 0
3. |Oper. debitak prije am. (EEITDA) 253,043 350.049] 465,043 529049 525,040
4 | Amonizacija 30,001 90 000 0,031 90 00 90,700
5. |Operativii dobitalk (EBIT) 172,043 269.049] 375,043 439.049) 435040
6 | Francijski rashod - kamara 41,943 33 FEhA 24 851 |A 776 A17Td
7. |Dobitak prijc cporezivanja 131,100 235453 350,1BB| 423323 428,876
& |Porer na dobil (70%) 7A.271 47 082 70035 fd FAA 66,775
9. |Dobitak naken oporczivanja 104,880 188.2€2] 280,150) 338658 343100
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SLABOSTI (WEAKNESSES)
povoljni prirodni uvjeti, visok utrosak rada,
traZeno voce na trzistu, visoki pocetni troskovi
visok prinos, ulaganja,
visoka kvaliteta kratki vijek trajanja

proizvoda proizvoda
PRILIKE PRIJETNJE (THREATS)
(OPPORTUNITIES) konkurencija,
moguénost irenja na opasnost od bolesti i
trzistu, Stetnika,
moguénost prosirenja vremenske neprilike
proizvodnje,
moguénost
navodnjavanja,
otkup od strane
prehrambene
industrije

Iznos_-kn po godinama projekta

r.b. Stavke T T i A v
1. | Ukupni prihodi 153.000 192.000 216.000 228.000 240.000
2. | Ukup shodi 98.900 107.600 110.100 114.600 119.103
Materijalni tro$kovi 25.300 30.500 32.000 33.000 34.000
Ostali materijalni troSkovi 0 0 0 0 0
Troskovi usluga 16.000 19.500 20.500 24.000 27.503
Ostali troSkovi usluga 0 0 0 0 0
Trosak rada - place 57.600 57.600 57.600 57.600 57.600
Ostali troskovi poslovanja 0 0 0 0 0
3. | Oper. dobitak prije am. (EBITDA) 54.100 84.400 105.900 113.400 120.897
4. Amortizacija 23.000 23.000 23.000 23.000 23.000
Operativni dobitak (EBIT) 31.100 61.400 82.900 90.400 97.897
Financijski rashodi - kamate .292 5.039 729 2.359 926
Dobitak prije oporezivanja 24.808 56.361 79.171 88.041 96.971
. | Porez na dobit (20%) 4.962 11.272 15.834 17.608 19.394
9. | Dobitak nakon oporezivanja 19.846 45.088 63.337 70.433 77.577

e
200 _
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SERVIS ZA CISCENJE ,,SNASA“

Tea Tomac

/éﬁéenje je jedan od poslova bez kojih je nemoguce zamisliti niti
jedan cbjekt, gradevinu, javnu povriinu.

/Prije svakog obavijanja poslova &iséenja, dielatnici ,Snaie” izraduju
plan Eiscenja kake bi se §to kvalitetnije obavila usluga, Eifcenja mogu biti
redovnaili generalna.

/ Ielimo da servis za &iéenje “Snase” postane vodedi servis na
podruéju Rijeke i okolice te Zelimo da se prepoznoje kvaliteta pruzanja
nodin usluga. Planiramo  keristiti samo  hrvaiske  proizvede koji su
biorazgradivi e detaljno i dermatoloiki ispitani, fake da nemaju lof ufiecaj
nc okolinu ili radnika.

/ Slabost - Weakness
U prvoj godini poslovanje bi zapoceli sa 7 radnika, vediteliem

lpoduzeca, radunovodom te 5 radnika koji obavljoju poslove Cis¢enja. Mala tvrtka(u razvoju)

/ Ukupna ulaganja u projekt su 434 848,00 kn, od kajih je 114.000,00 kn Priietnja - Threat
uloZeno u opremu za rad.

Visoki troskovi
materijala

/Ukupni princd u prvoj godini je 443.000,00 kn, a ukupni troikovi su Konkurencija

525.442,00, od ega je dobitak je 91.698,00 kn.

Tablica: Projekcija rauna dobiti i gubitka

Iznos kn po godinama projekta

[ L. nm | V.
_ [Ukupni prihodi 643.000] 789.500] 803.500| 855.500] 855.500
S 515.141] 674.905 681.005] 683.105 684.205
Marerjahi sk 9330N| _ @< 100100 10| 102 100|103 100]
Catai matedjaini trodkow [ 0| 0| o 0|
[Troskou Usiuga s,aan"_"s_uoB T g zoo ""75.300)
_JGs! 1 isluga [ 2 .
Trogak rada - piace 413541| 671 sa5]' 571 BDﬁl 571 305]' 571.805
Cstai frozhow sosiovania [ (i
. |Oper. dobitak prije am. (EBITDA) | 127.558| 114. '9" 122.49., 172. 3m 171.205
- [Amcrtzacia 10.000]  10.000]  10.00]  10.000]  10.000]
.| Operativni dobitak (EBIT) 117.558| 104.595| 112.495| 162.395] 161.295]
| Firancijski rashoci - kamate 2338] 2353 1740 1,101, 432
7. |Dobitak prije oporezivanja 113,622 102,243 11o.7§| 161.294]_160.069]
3. [Porez na dobit [20%) 21.324[ zu.u§| 22751 32.259|  B2.173]
B1.795|  88.604| 129.035| 128.590|

9. |Dobitak nakon oporezivanja 91.598

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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UZGOJ ZUTIH LUBENICA U KALUPIMA
Mirna Tukara

Vizija: Racun dobiti i gubitka
Zeimo unijeti novinu na domace triiéte pretvarajuéi sasvim obican
prozvod u vzualino drugadiu slku. Otvaranjem radnih myesta

b socs Lo s e ke e b, Stavke Iznos -kn po godinama projekta
cilj bi nam bilo izvréavane firancijskih obveza prema dravi . . n : v.
< D00  220.000 220.000  220.000
Ukupni rashodi 98.030 115957 115957 115957
95 32740 32740 32740
Ostali materijalni trogkovi 185 367 367 367

. - 37800  37.800  37.800
i Ostali trodkovi usluga 100 100 100

! B i jo ) 43950 43950 43950
| PEe ,” Ostali troskovi poslovanja I i 1000 1000 1000
. 104.043 104043 104.043

Amortizacija z s 770 1720 7720

¥ D. 96.323 96.323 96.323
8 o = 5 A . |_Financijski rashodi - kamate . . 2278 1441 566

O proizvodu/Usluzi/Tehnologija proizvodnje: : MR S % 94.044 95.757

Za rast | razvoj potrebno & najmanje 1200 sati sunca. Lubenice . [ESRRETEEN i ;gg‘g

najoolie uspijevaju na dubokim i aluviainim tima, s najmanje 2,5% * = =

humusa. Zaoravanjem se dodaje 30-50 tha stajskog onojiva. U
predsietvencj gnojidbi mineralnim gnojivima daje se 1/3 potrebnog
N, 415 P:Os i 13 K20, a ostali dio priranom fertirigaciom.
Cijeplienie, kao agrotehnicka mjera, utieée na bri rast korjenovog
sustava, ofpornost korjena prema zemljiénim Stetoénama |
bolestima, a s tme i na povecanje prinosa za 20-30%. Lubenica se
sije il sadh nakon proljstnih mrazeva, kada sz tio ugrie na 15-17°C.
Za uspjednu proizvodnju lubenice na PE filmu potrebna je duboka
obrada tla, oranje na dubini od 40 cm u kolovozu ili rujnu, drijanje |
ravnanje tia, navodnjavanje kap po kap te dodavanje granulamin
gnojva. Lubenica je tehnoloski zrela kada vitica najblde plodu
uvene, a dio ploda koji dotice tlo pozuti. Bete se u utamjim satma,
rukom ili nozem.

SWOT analiza

Zastita intelektualnog viasniStva: (STRENGTHS) A ESSES)

izvodnja

Postojanjstog proizvoda stranog podrietia
PRILIKE (OPPORTUNITIES) PRIJETNJE (THREATS)

B I_Aonnélmt velike potraznje * Ekonomska kriza
. « Sirenje na inozemno trZiste * Inozemna konkurencija
Analiza osjeﬂj ivosti * Ulazzku EU *  Nestabilnost cijena valute
* Bolje usavrSavanie proizvodnje * Krada

Bolesti i nepogode

Iznos -kn po godinama projekta
7 T
A | Prihodi -5% 118750 118750 209000 209000 209000 e
B | Troskovi +5% 4 Zakljuéak:
C | Prihodi -5% & Troskovi +5% 403728 771229 7913894 7913894 7913394 |!
~ lznos -kn po godinama projekta | OPG Tukara se planira baviti uzaorem Zute lubenice u Slavoniji. To
5 I Je vocelpovree ke azlik od obic: i
M ie inovrce koje se ne razlikuje puno od obiéne crvene lubenice,
Q Tpm‘f:‘“ :;'? .?,111823255 M2 ali Zelimo dodati jedan detalj koji bi mogao zaintrigirati potrogace, a
C | Prihodi -10% & Troskovi +10% 7675200862570 e 8 I 1o su oblici: kocka, piramida, kugla, valiak i srce. U prve dvije godine
N se ne otekuje visoka dobit zbog wisine trodkova. Prihodi ¢e iznositi
- oko 125.000,00 kn, dok ce rashodi biti 101.530,00 kn, no nakon
A | Prihodi -20% 100000 100000 176000 176000 176000 SR IR 6. i do 75.000.00
B | Troskovi +20% druge godine oéekuje se znaéajan rast dobiti, i do 75.000,00 kn.
C | Prihodi -20% & Troskovi +20% -311002  -269002 2756736  27587,36 2758738
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,ALBA“ - DZEM OD JAGODA ZA DIJABETICARE
Ana-Marija Zloji¢

Proizvod je prvenstveno
namijenjen dijabetiarima.
ali i djeci 1 odraslima koji

- zdrav proizvod - nepovjerenje potencijalnih kupaca ~
- domaca proizvodnja - osjetljivost voca ) Tehnologija:  priprema

IR = = 2 voca, kuhan)e vocne mase
- manji udio Secera - manja privlacnost djeci

PRUETNIE
- nepoznato na trzistu

- velika konkurencija "obicnih"™
dzemova

- nepovjerenje kupaca

STUDENTSKI POSLOVNI PLANOVI
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«0s budi 11.

OSTALI NATJECATELJI U PISANJU POSLOVNOG PLANA

1. | AndlIvana Proizvodnja kreme od smilja
2. | Balonek Nikoli¢ Daria Uzgoj kokosi hrvatica u slobodnom sustavu drzanja
3. | Barici¢ Ilvan Tréim, dakle, jesam
4. | Belajevié Davor :I;(z/i(z)\::sgj:\lis;:omesnatih proizvoda od crne
5. | Blazenovi¢ lvan Liker od ljesnjaka
6. | Braci¢ Zvonimir Uzgoj tovnih pili¢a
7. | Brki¢ Ana Proizvodi od maka (ulje)
8. | Brli¢ Daria Proizvodnja domaceg piva
9. | Budimir Mate Uzgoj Muflona
10. | Cerovac Tena Luk
11. | Crncan Jelena Dvomati¢no selidbeno pcelarstvo u Hrvatskoj
12. | Crnjac Marijan Izloacija od ov¢je vune
13. | Curi¢ Danijela Ovgji sir
14. | Curi¢ Marija E:Z:Z\;c;dnja industrijske konoplje u cilju daljnje
15. | Cvangi¢ Hrvoje Proizvodnja hrena
16. | Cori¢ Vanesa Proizvodnja kokosjih jaja
17. | Delija Jurica Med za dijabeticare
18. | Dugandzi¢ Matea Krema od mrkve
19. | Dugoniji¢ Marko Proizvodnja kuniéa - Kuniklo
20. | Dumanci¢ Antonio Proizvodnja domaceg pekmeza od Sipka
21. | Duvnjak Petar Uzgoj malina
22. | Duvnjak Stefica Proizvodnja peleta
23. | Duzdagi¢ Dino Proizvodi od tresnje
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25

20re _




_ bud

il

STUDENTI ZA USPJEH — ¢
KARLOVAC — HRVATSKA, STUDENI 2015.

0s

ore

24. | Dzigumovic Zdenka Gavezova mast

25. | Gale Sanda Uzgoj industrijske konoplje

26. | Haman Ivan Visoko ekolosko obi.teljsk.o poljoprivredno
gospodarstvo s nultim otiskom stopala

27. | Henn Matea Informati¢ko-edukacijski centar ,Nova“

28. | lli¢ Kristijan Proizvodi na bazi bundevinog mesa

29. | Jai¢ Mislav Cips od batata

30. | Jaksi¢ Marina Proizvodnja cesSnjaka

31. | Jeli¢ Matej Proizvodnja rakije

32. | Jemri¢ Pia WebPi d.o.o.

33. | Josipovi¢ Magdalena Proizvodnja kupina

34. | Juri¢ Josip Obiteljski dom za starije i nemoc¢ne do 20 korisnika

36. | Kalaica Dino Domagoj Kozji proizvodi "Maslacak"

37. | Keler Robert Proizvodnja i prerada kupusa

38. | Kovacevi¢ Antonija Oguljeni krumpir u komadu

39. | Kovacevi¢ Jovana Keksi, kolaci i torte za pse

40. | Kurtovi¢ Marijan Agencija za lovni turizam u Dalmaciji

41. | Labazan Magdalena Otvaranje knjigovodstvenog servisa ,Konto Megi“

42. | Loncari¢ Danijel Ovcarska proizvodnja - mlijecno mesna

43. | Luji¢ Dijana Poslovni plan za proizvodnju kravljeg mlijeka

44. | Mackuljak Ana Proizvodnja koSer humusa

45. | Majdeni¢ Anita Drvo pavlonija

46. | Majnovi¢ Ana Proizvodi od kobiljeg mlijeka

47. | Mandi¢ Marta Proizvodi od nevenove masti

26
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48. | Marciki¢ Antun Proizvodnja zelenih Sparoga

49. | Marciki¢ Antun Slavonski sok od tikvice

50. | Marevi¢ Dino Proizvodnja domaceg sapuna

51. | Mari¢ Tomica Proizvodnja drvenih briketa

52. | Matic Perica Proizvodnja celera

53. | Matijevic¢ Gabrijela Proizvodnja suhomesnatih proizvoda

54. | Matin (Andl) lvana Krema od smilja

55. | Matosevi¢ Tena Cuvarkuéa

56. | Meseljevi¢ Valentina Kupina (konzumna, dZzem i sirup od kupine)
57. | Mihelc¢i¢ Domagoj Proizvodnja i prerada bamije

58. | Milanovi¢ Natasa Proizvodnja stolnog grozda

59. | Murat Ivana Proizvodnja dehidriranog ¢esSnjaka

60. | Nemet Franjo Uzgoj ovaca i proizvodnja ovéjeg sira

61. | OrSoli¢ Katarina Mlijeko hrvatskih farmi

62. | Orsoli¢ Kristina Proizvodnja konzumnih jaja

63. | Pacar Tony Uzgoj ribizla i proizvodnja domaceg dzema
64. | Pauli¢ Matej Aplikacija za redomat

65. | Peji¢ Stela Metvica

66. | Peri¢ Veronika Plastenicki uzgoj rajcice

67. | Perkovi¢ Zvonimir Jagode

68. | Petkovic¢ Milica DZzem od bundeve i nusproizvodi od bundeve
69. | Previsi¢ Ana Automat za puhanje plaznih rekvizita

70. | Puselja Nikolina Proizvodnja vredica od recikliranog skroba
71. | Puskari¢ Ivan Proizvodnja kiwana

72. | Rimar Hrvoje Winear management company
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73. | Rogi¢ Anamarija Kava od Zira

74. | Rukavina Josip Uzgoj miskandusa za proizvodnju biomase i peleta

75. | Stankovi¢ Maja Antiglutenska hrana (proizvodnja)

76. | Strepacki Vinko Uzgoj zaCinske paprike

77. | Sveti¢ Marko Proizvodnja kiwana

78. | Simi¢ Matea Vino od malina

79. | Sinjori Zeljko Proizvodnja kozjeg sira

80. | Skrbina Goran Ulaganje u opremu za trodimenzionalni ispis

81. | Spoljari¢ Luka Uzgoj industrijske konoplje

82. | Strbac Sasa Proizvodnja boja i premaza na vodenoj bazi

83. | Tadijan Josipa Proizvodnja domaceg sapuna (peelinga)

ga. | Takali¢c Mihael '100% bjjeljanjci u tetrapaku sa dodacima za bildere
i sportase

85. | Tepsi¢ Dino Prirodni voéni sokovi - Goodfruit

86. | Tomljanovi¢ Domagoj Zasada Paulovnije Elongate

87. | Toth Marina Proizvodnja domace zacinske paprike - Slavonka

88. | Tusek Karolina Biopesticid od pelina

89. | Vesti¢ Tomislav Uzgoj i prodaja mladog i merkantilnog krumpira

90. | Vida Daria Proizvodnja matic¢njaka

91. | Vidovi¢ Dominik Dehidrirano voce i zacini

92. | Wertag Borna Uzgajaliste pasa "Wertag"

93. | Zlatarevi¢ Martina Kamilica

94. | Zubak Snjezana Proizvodnja suhih Sljiva

95. | Zigmundi¢ Matej Sre(.:Istvo z.a oclm.a§.c’ivanje na biljnoj bazi/
Proizvodnja pcelinjeg otrova
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HBOR

HRVATSKA BANKA
ZA OBNOVU | RAZVITAK

HBOR je hrvatska razvojna i izvozna banka, potpora ujednacenom i odrzivom
gospodarskom i druStvenom razvitku Republike Hrvatske.

Poticemo: PodrZzavamo ulaganja u:

+ male i srednje poduzetnike « proizvodnju

* izvoznike # razvoj informacijske tehnologije

+ poljoprivrednike + zastitu okoliSa, energetsku ucinkovitost
¢ pocetnike i obnovljive izvore energije

+ pronalazace ¢ turizam

+ velike subjekte < infrastrukturu

+ koristenje sredstava EU fondova

Pridonosimo druStvenom i ekonomskom razvitku svih krajeva Republike Hrvatske,

Cuvajuci pritom prirodne ljepote i kuturnu tradiciju.

1L,

Tel: +385 1 45 91 666; Fax: +385 1 45 91 721 | E-mail:hbor@hbor.hr | www.hbor.hr

H BO R HRVATSKA BANKA ZA OBNOVU | RAZVITAK, Strossmayerov trg 9, 10000 Zagreb

SPONZORI
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TEHNOSTART

TEHNOstart® je udruga specijalizirana za tehnologijsku i poduzetnic¢ku izobrazbu i zabavu
mladezi. Od osnutka 2010. godine udruga organizira edukacijske i natjecateljske programe
koji pored izobrazbe imaju za cilj zabavno provodenje slobodnog vremena. Rad na
medunarodnim projektima i medunarodnim programima edukacije vezanim uz
poduzetnistvo sve je intenzivniji i u¢inkovitiji.

Najvaznija postignuca u proteklih 5 godine su: opremanje informaticke ucionice/igraonice
kapaciteta 20 mjesta koja je zasluZzna za provedbu visestruko nagradivanog programa
edukacije ,Ucenjem kroz igru“; osvajanje 5-8 mjesta na robotskom turniru ,Robotic arena”
u Wroclawu, Poljska 2009. godine; osvajanje prvog mjesta na mini sumo robotskom turniru
»Budi uzor® 2010 u Osijeku; izloZba racunala i igracih konzola na 9. izloZbi Budi uzor® u
Zagrebu 2013. godine te medunarodno natjecanje u stolnom nogometu na 10. izloZbi Budi
uzor® u Osijeku 2014. godine. U razdoblju 2012. do 2015. godine Udruga je u suradnjis North
Carolina State University iz Raleigh-a, Sjeverna Karolina organizirala dva studijska putovanja
za americke studente u Hrvatsku i jedno studijsko putovanje za hrvatske studente u
Sjedinjene Americke DrZave.

Za uspjeh Tehnostarta vazno je nekoliko cinitelja. To je prije svega suradnja s partnerskim
institucijama: Hrvatskom Udrugom Inovatora Poduzetnika, TERA TEHNOPOLIS d.o.o.,
Udugom Sjedi 5, Udrugom roboticara Konar iz Wroclawa i North Carolina State University.
Pored toga, to je nacin na koji je udruga organizirana, a to je volonterski rad i organizacija
proslava rodendana kojima omogucavaju financijsku stabilnost i moguénost provedbe
strateskih ciljeva udruge.

Veza Tehnostarta i Medunarodne izlozbe inovacija i studentskih poslovnih planova je
posebna, a Tehnostart je zaduZen za zabavni dio programa na izlozbi Budi uzor, bilo da je
rije¢ o kompjutorskoj igraonici, natjecateljskom turniru, edukativnoj izlozbi ili nekom
drugom vidu zabave.

TEHNOstart®

SPONZORI
30



Sadrzaj ove publikacije iskljucivo je odgovornost Tera Tehnopolis d.o.o.



NOSITEL) PROJEKTA: KONTAKTI:

Tera Tehnopolis d.o.o.
K% | y Trg Ljudevita Gaja 6, 31000 Osijek
T\l . Kontakt osoba: Ana Niksi¢, univ.spec.oec.
= tehnopolls Telefon: +385 (0)31 251 000
Telefaks: +385 (0)31 251 005
Web: www.tera.hr
E-posta: ured@tera.hr

UGOVORNA TIJELA:

Ministarstvo rada i mirovinskog sustava
W Ministarstvo rada Ulica grada Vukovara 78, 10000 Zagreb
)A i mirovinskoga sustava ~ Telefon: +385 (0)1 6106 835
Web: www.mrms.hr
E-posta: info@mrms.hr

Hrvatski zavod za zaposljavanje

‘\

Ayl Radnic¢ka cesta 1, 10000 Zagreb
<\—-//,<\——//\ Telefon: +385 (0)1 6126 000
Hrvatski zavod za zaposljavanje Web: WWW. hZZ. hr

E-posta: hzz@hzz.hr

WWWw.ec.europa.eu
www.strukturnifondovi.hr
www.esf.hr
www.mrms.hr
www.hzz.hr

o
Promo Iﬂzm‘

Europska unija
Ulaganje u buducnost
Projekt je sufinancirala Europska unija iz Europskog socijalnog fonda
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